
 

    OFFRE DE FORMATION 

 

DUREE : 
42 heures

  

POUR QUI ? 

Tous publics qui souhaitent se 
lancer dans la vente sur 
Marketplace pour les produits 
ayant une autorisation de vente 
sur la Marketplace  

MODALITE DE LA FORMATION : 

En présentiel 

En distanciel 

MODALITES D’EVALUATION : 

Engagement sur le service et les 
KPIs, analyse des résultats, 
évaluation sur l’échèles des 
critères de 1 à 5.

 

PRIX DE LA FORMATION : 

6020€ HT

 

ACCESSIBILITE AUX PSH : 

Pour les personnes porteuses 
de handicap, n’hésitez à nous 
contacter pour échanger 
ensemble 

LIEU DE LA FORMATION :  

A définir avec le client

 

CONTACT : 

benjamin@marketplacepulse.fr
06 27 87 02 77

 

 

Intitulé : FORMATION AMAZON SELLER FRANCE  

Intervenant : LEPLAT BENJAMIN  

PREREQUIS 

Avoir un PC , une connexion internet et avoir ouvert un compte Pro 
sur Amazon.fr

 

OBJECTIFS GENERAUX  
Création d'un compte amazon seller France 
Dépot de marque 
création d'un shop 
optimisation du compte 
création des produits 
gestion de la logistique avec amazon

 

MODALITES PEDAGOGIQUES  

Formation avec support de Slide et mise en pratique sur le site 
internet d’Amazon France. Formation sur une semain

 

PROGRAMME 
Formation et accompagnement à la création du compte Seller 
Central
 - Formation et accompagnement à la création produit en FBA
 - Accompagnement à la création du stock, déclenchement de la 
commande et gestion de la livraison chez Amazon.
 - Formation de mise en place des stocks chez Amazon (PRIME)
 - Formation à la création du stock, déclenchement de la 
commande et gestion de la livraison chez Amazon.
 - Formation à la création d'une Boutique (SHOP) à votre marque 
sur Amazon
 - Formation à la création des visuelles et mise à jour des images 
produits
 - Formation à l’enregistrement de votre marque déposé sur 
Amazon Brand
 - Formation aux outils Marketing et ADS
 - Formation aux outils rapports

Formation sur mesure à la demande du client

v 03-2024  

La formation est dispensée toute l’année, contactez-moi 
pour envisager la période la plus propice pour vous et vos 

équipes 


